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ldquo;La actividad comercial ha estado y estaacute; siempre presente en cualquier faceta de nuestra vida. Todos somos 
vendedoresrdquo;. Joseacute; Luis Martiacute;nez El meacute;todo NEGOCIO es el resultado de miles de experiencias 

http://f3db.com/pub/links.php?id=B00A8FZ8XG


de vendedores y del anaacute;lisis de muacute;ltiples pedagogiacute;as comerciales aplicadas y contrastadas por el 
autor a lo largo su carrera profesional. Estaacute; orientado a ofrecer al profesional de la venta y la comunicacioacute;n 
herramientas que le ayuden a conseguir mejorar sus resultados. Pero esta obra pretende abarcar un puacute;blico 
maacute;s amplio: ldquo;deseariacute;a que este meacute;todo no estuviera limitado soacute;lo a los vendedores, sino 
que se extendiera a todas aquellas personas que esperan compartir persuasivamente sus ideas y sus opiniones. A todos 
los que anhelan comunicar. No hay buenos ni malos vendedores, soacute;lo hay vendedores que comunican y otros 
que no comunicanrdquo;.Joseacute; Luis Martiacute;nez nacioacute; en Zaragoza en 1935. Cursoacute; estudios de 
Derecho en las universidades de Madrid y Barcelona.En su juventud compaginoacute; sus estudios con una intensa 
actividad deportiva como jugador internacional de baloncesto del FCBarcelona y Real Madrid. Ha incorporado su 
experiencia como deportista a su metodologiacute;a profesional en el aacute;mbito del liderazgo, espiacute;ritu de 
equipo, motivacioacute;n y entusiasmo. El encuentro con la filosofiacute;a motivacional Dale Carnegie le resultoacute; 
revelador y unida a sus conocimientos teacute;cnicos y praacute;cticos influiriacute;a en la experimentacioacute;n del 
Meacute;todo NEGOCIO y del estilo de formacioacute;n que impartiriacute;a en sus cursos.Con una experiencia de 
maacute;s de cuarenta antilde;os en el sector, ha sido asesor de muacute;ltiples empresas nacionales y multinacionales 
en las que ha formado equipos de vendedores y equipos directivos con su propio meacute;todo y con gran eacute;xito. 
Entre ellas, American Express, Artiach, Antonio Puig, Bayer, Danone, Panrico, Ermenegildo Zegna, Massimo Dutti, 
Home English. Moulinex, etceacute;tera.


