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Unterweisung / Unterweisungsentwurf aus dem Jahr 2007 im Fachbereich AdA Kaufmauml;nnische Berufe / 
Verwaltung, Note: 2, Industrie- und Handelskammer Lippe zu Detmold, Sprache: Deutsch, Abstract: Ein 
Verkaufsgesprauml;ch eignet sich gut als Thema fuuml;r eine Ausbildungseinheit. Die Frage zu beantworten, wie 
kommuniziere ich angemessen in einer Situation, ist fuuml;r viele verschiedene Berufe wichtig und fuuml;r 
Pruuml;fungskandidaten eine nachvollziehbare Aufgabe. Zudem kann man mithilfe des Modells der vollstauml;ndigen 
Handlung zeigen, wie man prozessorientiert ausbildet und dabei geschickt andere Unterweisungsmethoden einsetzt. 
Das macht diese Ausbildungseinheit attraktiv fuuml;r den Kaufmann im Auszlig;endienst wie fuuml;r 
pauml;dagogische Berufe.


